
Ÿ Selbstständige Betreuung des gesamten Verkaufsprozesses, 
von (Erst-)Beratung bis zum Vertragsabschluss

Ÿ Aktive Neukundenakquise und Pflege von Bestandskunden 
durch regelmäßige Kundenbesuche

Ÿ Technische Beratung unserer Kunden sowie die Erarbeitung 
von technischen Lösungen bei individuellen Anfragen 
gemeinsam mit unserer Konstruktion

Ÿ Durchführung von Verkaufs- und Vertragsverhandlungen 

Ÿ Aktive Markt- und Wettbewerbsbeobachtung und 
entsprechende Initiierung von Prozess- und 
Produktverbesserungen sowie Identifikation neuer 
Geschäftsmöglichkeiten

Ihre Aufgaben:

Ÿ Kaufmännische oder technische Ausbildung und/oder 
Hochschulabschluss

Ÿ Vertriebserfahrung mit technischer Affinität, gerne auch 
Quereinsteiger anderer Branche

Ÿ Hohes Maß an Eigenmotivation und Einsatzbereitschaft

Ÿ Positives und souveränes Auftreten, 
Verhandlungsgeschick mit der nötigen Überzeugungskraft 
und Lösungsfokus

Ÿ Strukturierte, selbstständige Arbeitsweise 

Ÿ Reisebereitschaft (hauptsächlich innerhalb der DACH-
Region)

Ÿ Fließende deutsche und englische Sprachkenntnisse

Ihre Qualifikationen:

Ÿ Eigenverantwortliche und abwechslungsreiche Aufgaben in einem global vernetzten 

Unternehmen

Ÿ Eine langfristige Perspektive und ein sicherer Arbeitgeber

Ÿ Gezielte persönliche und fachliche Weiterbildungsmöglichkeiten

Ÿ Kurze Kommunikationswege und Umsetzen eigener Ideen durch eine flache und 

familiäre Unternehmensstruktur

Ÿ Einen modernen Arbeitsplatz mit Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge und 

attraktiven Sozialleistungen (Dienstrad, Mitarbeiterrabatte etc.)

Ÿ Möglichkeit zum mobilen Arbeiten

Ÿ 30 Urlaubstage

Wir bieten:

Für weitere Informationen, können Sie uns gerne auf unserer Homepage besuchen oder sich 
direkt mit uns in Verbindung setzen.

Wir freuen uns Sie kennen zulernen!

Sie sind auf der Suche nach neuen Herausforderungen und arbeiten selbstständig? Sie möchten 

Verantwortung übernehmen?
Dann sind Sie bei uns genau richtig!
Die Arnold GROUP ist ein weltweit agierendes mittelständisches Unternehmen mit ca. 400 
Mitarbeitern. Als Experte für technische Isolierungen für Gas- und Dampfturbinen, Marine 
Isolierung und Abgasisoliersysteme können wir unsere Kunden über alle Industriebranchen 
hinweg mit flexiblen und individuell maßgeschneiderten Lösungen überzeugen.
Werden Sie Teil der Arnold GROUP und unterstützen das dynamische Team im 

Bewerbungen an:
Eugen Arnold GmbH
z.Hd. Herrn Klaus Arnold
Carl-Zeiss-Str. 14
70794 Filderstadt
Deutschland

Email:
bewerbung@arnoldgroup.com

Homepage:
www.arnoldgroup.com

in Vollzeit 
in unserer Zentrale in Filderstadt / bald Aichtal 

Vertrieb technischer Isoliersysteme (m/w/d)


